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В данном исследовании рассмотрены виды страхования рисков, которые в последние годы 
становятся актуальнее в связи с активным развитием предпринимательства на территории страны 
и в условиях пандемии. Как известно, одной из отличительных черт предпринимательской 
деятельности является риск. Он обусловлен постоянно происходящими изменениями курсов валют, 
повышенной конкуренцией участников рынка и пр. Многие факторы крайне негативно сказываются 
на доходах бизнеса. Российские и зарубежные ученые неоднократно высказывали мнение о том, 
что для развития малого и среднего предпринимательства не хватает гарантий, финансовой помощи 
и поддержки бизнес-сообществу. Любой действующий, а тем более начинающий предприниматель, 
испытывает страх оказаться банкротом. По этой причине многие граждане страны, которые могли 
бы открыть свое дело и имеют для этого необходимые инвестиции, не решились на этот шаг. 
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This study examines the types of risk insurance that have become more relevant in recent years due to the 
active development of entrepreneurship in the country and in the context of a pandemic. As you know, one 
of the distinctive features of entrepreneurial activity is risk. It is caused by constantly occurring changes in 
exchange rates, increased competition of market participants, etc. Many factors have an extremely negative 
impact on business income. Russian and foreign scientists have repeatedly expressed the opinion that there 
are not enough guarantees, financial assistance and support for the business community for the development 
of small and medium-sized businesses. Any acting, and even more so a novice entrepreneur, is afraid of 
being bankrupt. For this reason, many citizens of the country who could open their own business and have 
the necessary investments for this did not dare to take this step.

Страхование предпринимательских 
рисков пока еще не достигло широкой 
востребованности по причине несовер-
шенства данного института. 

При этом развитый рынок страховых 
предложений для предпринимателей мо-
жет послужить основой для дальнейше-
го развития предпринимательства.

Страхование предпринимательских 
рисков – это уникальный способ защиты 
предпринимателей от рисков, с которы-
ми они могут столкнуться на этапе реа-
лизации бизнеса. 

При этом стоит отметить, что ры-
нок страхования предпринимательских 
рисков возник не так давно, имеет пока 
еще много нюансов и недоработок. 

Широкое внедрение такого института 
в деловую практику предпринимателей, 
возможно, будет достигнуто благодаря 
доработке и пересмотру действующего 
законодательства, регламентирующего 
вопросы страхования предприниматель-
ского риска. 

Главной целью ведения любого 
бизнеса можно назвать преумножение 
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личного дохода, получение прибыли. 
Однако отличительной чертой предпри-
нимательства является наличие рисков. 
Надо признать, что полностью пред-
упредить или устранить такие риски – 
задача нереализуемая. Однако все-таки 
обществом были разработаны средства 
защиты предпринимателей от предпри-
нимательских рисков.

Одним из действенных и эффектив-
ных способов защиты предпринимателей 
от предпринимательских рисков можно 
назвать одноименное страховании.

Страхование предпринимательских 
рисков  – особый механизм, благодаря 
которому появляется возможность де-
легировать часть рисков бизнесмена 
на страховщика.

Финансовый риск – это вероятность 
потери денежных средств в случае изме-
нения каких–либо внешних или внутрен-
них факторов. Страхованием же являет-
ся защита этих самых денежных средств 
в случае их недобровольной потери. 
Итак, страхование финансовых рисков – 
это вид страхования, риск при котором 
касается потери прибыли в результате 
наступления страхового события.

Страхование финансовых рисков за-
щищает от потерь и зачастую оно под-
разумевает тот факт, что каждый стра-
ховой случай будет иметь индивидуаль-
ный подход, поскольку важно наиболее 

правильно оценить все риски, которые 
могут произойти, к таким рискам отно-
сятся: банкротство партнеров, снижение 
объемов производства, незапланирован-
ные расходы, убытки на биржевом рын-
ке, причинение вреда третьим лицам, ва-
лютный риск и другие события. В любой 
финансовой деятельности существует 
риск потери денежных средств и всегда 
это будет финансовый риск.

Следует также понимать, что особой 
разницы между такими понятиями, как 
«предпринимательский риск» и «финан-
совый риск» нет. Их единственное отли-
чие в том, что страхование финансовых 
рисков является договорным отноше-
нием между страховщиком и страхова-
телем, при котором первый обязуется 
выплатить денежные средства при на-
ступлении страхового случая, а в пред-
принимательских рисках страховым слу-
чаем является неполучение или недодо-
получение прибыли.

На рисунке 1 представлен рей-
тинг финансовой надежности страхо-
вых компаний.

Затрагивая историю вида страхова-
ния, отметим, что впервые серьезно на-
чали задумываться после катастрофы 
на газохранилище в Кливленде (США) 
в 1944 году. Риск–менеджер появился 
как раз после происшествия во второй 
половине ХХ – века.

Рис. 1. Рейтинг финансовой надежности страховых компаний

Источник: разработано по материалам интернет–ресурсов https://www.raexpert.
ru/ratings/insurance/ 

https://www.raexpert.ru/ratings/insurance/
https://www.raexpert.ru/ratings/insurance/
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Результаты исследования и их обсуждение

Анализ динамики премий, выплат, заключенных договоров за 2018–2020 гг.
Таблица 1

Показатели в сфере страхования финансовых рисков за 2018–2020 гг.

Показатель 
Годы 

2018 г. 2019 г. 2020 г.

Страховые премии (млн руб.) 33102,3 29738,9 27009,4

Темпы прироста страховых премий (изменение к аналогичному 
отчетному периоду прошлого года) (%) 6,7 –11,3 –10,1

Отношение страховых премий к ВВП (%) 0,32 0,27 0,25
Страховые выплаты (млн руб.) 2504,5 4251,8 3752,0

Количество договоров страхования (ед.) 5638,0 5848,1 5286,6
Количество страховых случаев (ед.) 103,2 140,5 192,4

Источник: сайт Центрального банка Российской Федерации 

Выше представлена таблица 1 с клю-
чевыми показателями в сфере страхова-
ния финансовых рисков за 2018–2020 гг. 

Анализируя данную таблицу можно 
понять, что ключевые показатели имеют 
неоднозначный вид, поскольку страхо-
вые премии в 2018 году выросли, а в сле-
дующие два года падают, но при этом 
количество страховых случаев растет 
на протяжении всего периода, за 2 года 
они выросли на 86 %. Говоря про стра-
ховые выплаты и количество догово-
ров страхования, то с 2018 по 2019 гг. 
возросли, в 2020 году пандемия и жест-
кие ограничения, и поэтому эти показа-
тели уменьшаются, первый уменьшился 
на 12,8 % с 2018 года, а второй на 9,4 %. 
Если в предыдущих двух годах значе-
ния показателей растут и уменьшаются, 
то 2020 год из–за пандемии был худшим 
из всех, потому что у него только один 
показатель вырос – это количество стра-
ховых случаев, когда другие в свои года 
имели хотя бы несколько положитель-
ных значений по сравнению с предыду-
щим годом.

Страхование в 2020 году во время 
пандемии

По данным Банка России страховой 
рынок в Российской Федерации вырос 
на 4,1%, а объем страховых премий уве-
личился на 1,5 млрд рублей. Также следу-
ет сказать, что в целом квартальная дина-
мика была неравномерной из–за усилив-

шихся и ослабляющихся ограничитель-
ных мер. Так, например, во втором квар-
тале 2020 года наблюдался значительный 
отток денежных средств, но в третьем 
ситуация изменилась в положительную 
сторону и вернулась на доковидный пока-
затель. Но объем страхования по финан-
совым рискам снизился на 9 %, повлиял 
тот фактор, что люди перестали выез-
жать заграницу и поэтому не страхуются 
от финансовых потерь. 

Хоть пандемия и потрепала россий-
скую финансовую систему, но страховой 
сектор прошел ее наиболее благопри-
ятно и имел максимальную рентабель-
ность на рынке после этого (около 30%). 
Основной вклад принесло смягчение 
денежно–кредитной политики и запуск 
льготных программ по ипотечному кре-
дитованию, также ускоренный процесс 
цифровизации, благодаря которому воз-
росло количество людей страхующимся 
в этой сфере.

Рынок страхования финансовых 
рисков

Страхование финансовых рисков 
не всегда осуществляется добровольно, 
иногда оно может быть определено за-
коном. К обязательным страхованиям 
относят операционные страховые сред-
ства, так как они являются важной со-
ставляющей предприятия, то их утрата 
может вести к снижению стабильности 
организации. К добровольным относят 
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все остальное, но страховщик в пра-
ве отказать в страховке, если считает, 
что объект является слишком опасным 
и невыгодным для них, поэтому всегда 
проводится индивидуальный тщатель-
ный анализ.

Существует частичное и пол-
ное страхование. При частичном страхо-
вании финансовых рисков предполага-
ется неполное погашение при наступле-
нии страхового случая, условия оговоре-
ны заранее, а при полном страхователь 
полностью получает компенсацию при 
наступлении страхового случая.

Рынок страхования предпринима-
тельских рисков  – это финансовый 
инструмент, применение которого 
способно оперативно компенсиро-
вать убытки, произошедшие в резуль-
тате непредвиденных и не зависящих 
от предпринимателя ситуациях, обеспе-
чив, тем самым, бизнес стабильностью 
и уверенностью [3–12]. 

Ниже в таблице проведен обзор 
по предлагаемым предпринимате-
лям страховым программам в рам-
ках страхования предпринимательских 
рисков. 

Таблица 2
Виды страховых программ для страхования предпринимательских рисков 

Вариант страховой 
защиты

Смысл и содержание программы

Страхование от потери 
прибыли, перерывов 
в  производстве

Возмещение убытков, понесенных в результате допущения простоев 
производства, минимизация негативных последствий рисков коммерче-
ского характера (изменение уровня конкуренции, конъюнктуры рынка, 
политической, экономической ситуации в стране)

Страхование бизнеса 
от неисполнения дого-
ворных обязательств

Покрытие убытков, обусловленных нарушениями в реализации дого-
ворных обязательств, допущенных со стороны контрагентов (неоплата 
отгруженного товара, его несвоевременная поставка, неоказание услуг, 
невыполнение работ)

Страхование интел-
лектуальной собствен-
ности

Покрытие убытков, обусловленных применением исключительных прав 
на объекты интеллектуальной собственности

Страхование экспорт-
ных кредитов

Защита экспортера от коммерческих, финансовых, политических ри-
сков, которые могут формироваться по причине экономической и иной 
нестабильности

Страхование  
инвестиций

Защита интересов страхователя, обусловленных инвестиционными 
вложениями, которые могут попасть под риск при ухудшении условий 
инвестиционной деятельности (изменение конъюнктуры рынка и т.п.)

Рис. 2. Динамика численность официально зарегистрированных индивидуальных 
предпринимателей на территории РФ с 2013 по 2019 гг. [1-12]
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Надо признать, что ассортимент 
предлагаемых потенциальным страхова-
телям услуг достаточно скудный. Ввиду 
этого, он вряд ли способен удовлетво-
рить любые по своему содержанию, ин-
тересы страхователей. 

Собственно, данная ситуация отра-
жается на общих показателях страхово-
го рынка. Так, к примеру, на долю стра-
хования предпринимательских рисков 
в общем объёме страховых премий при-
ходится чуть больше 1% платежей, по-
ступаемых от российских страховщиков. 
Если рассматривать ситуацию, сложив-
шуюся вокруг исполнения обязательств 
по соответствующей категорией догово-
ров страхования, то их объем не сильно 
радует. За 2019 г. это около 3088 млн. 
руб. Как видим, реальной страховой 
защитой воспользовалось и получило 
мало предпринимателей [4–7].

В последние годы в России наблюдает-
ся активный прирост предпринимателей. 

На представленной диаграмме 
на рис.2 можно ознакомиться с соот-
ветствующей динамикой роста в период 
2013 – 2019 гг.

Как видим, за анализируемый период 
количество предпринимателей, реализу-
ющих свою деятельность на территории 
России, выросло почти в два раза (более 
800 тыс. человек). Надо отметить, что 
предпринимателей могло бы быть еще 
больше, если в России действовала эф-
фективная система страховой защиты 
предпринимательских рисков. 

Проблемы страхования предприни-
мательских рисков и пути их решения

В рамках исследования выявлены 
проблемы рынка страхования предпри-
нимательских рисков. Где среди наибо-
лее значимых проблем рассматриваемого 
сегмента страхования, можно отметить:

1. Недостаток андеррайтеров, спе-
циализация которых связана непосред-
ственно со страхованием предпринима-
тельских рисков. Кроме того, процеду-
ра страхования предпринимательских 
рисков в обязательном порядке должна 
осуществляться в условиях грамотной 
их оценки, четкого контроля. 

Принимая во внимание то обстоя-
тельство, что в сопровождении догово-
ров и продвижении рассматриваемой 
категории страховых услуг принимают 
участие не только специалисты страхо-

вой компании, но и страховые агенты, 
то и последние должны на регулярной 
основе проходить программы по по-
вышению. В данном случае целесоо-
бразно воспользоваться опытом разви-
тых стран мира в этом вопросе. Так, 
за рубежом страховые агенты обязаны 
проходить периодическую профессио-
нальную подготовку, сдавать соответ-
ствующие экзамены.

Только после этого они допуска-
ются к работе и могут выполнять свои 
должностные обязанности. На террито-
рии нашей страны пока еще не отлажен 
этот механизм. Деятельность участ-
ников страхового рынка в целом мало 
регламентирована. Ввиду этого, целе-
сообразно приложить силы на пути до-
работки вопросов законодательного ре-
гулирования рассматриваемой профес-
сиональной деятельности. 

2. Отсутствие статистики, на осно-
ве которой можно было бы оценивать 
реальную эффективность страхования 
предпринимательских рисков. Это вы-
ступает в сложившихся условиях пре-
пятствием на пути к обеспечению стра-
ховой защиты российских бизнесме-
нов. Кроме того, предприниматели как 
клиенты страховых компаний, должны 
иметь реальную возможность выбора 
индивидуальных программ страхования, 
которые, в свою очередь, должны быть 
адаптированы к их потребностям и наи-
более часто встречающимся рискам. Се-
годня же мы можем лицезреть предложе-
ние стандартных пакетов услуг, что ме-
шает сохранить предпринимателям сба-
лансированность страхового портфеля.

3.Скупой набор страховых продук-
тов, предлагаемых бизнесменам в рам-
ках страхования предпринимательских 
рисков, их несоответствие реальным 
запросам потребителей. Сложившаяся 
проблема в последние годы становится 
все острее. Так, многие страхователи–
предприниматели даже успели стол-
кнуться с проблемой отказа в страховых 
выплатах по случаям простоя произ-
водства, связанных с экономическими 
последствиями пандемии. Страховые 
компании продемонстрировали свою не-
готовность брать ответственность за по-
добные риски.

Практика показывает, что, как прави-
ло, страховщики потенциальным клиен-
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там предлагают приобретать на случай 
наступления предпринимательских ри-
сков страховую защиту в составе ком-
плексных программ. При этом такие 
программы в основном разрабатыва-
ются для собственников крупных пред-
приятий. Соответственно, представите-
ли МСП в России почти не обеспече-
ны страховой защитой, несмотря на их 
высокую роль в развитии национальной 
и региональной экономики.

4. Низкая информированность пред-
принимателей о страховых услугах 
для бизнеса. Сегодня выход на онлайн 
платформы становится все более акту-
альным. При этом лишь небольшое про-
цент страховых компаний, специализи-
рующихся на страховании рассматрива-
емой категории рисков, предоставляют 
полную информацию об условиях стра-
хования бизнесменов, содержании своих 
программ, их стоимости и условиях. 

Как правило, клиентов стараются 
ознакомить лишь с кратким релизом, 
демонстрирующим наличие страховых 
программ. А дополнительную информа-
цию предпринимали могут узнать лишь 
в процессе общения с представителя-
ми страховых компаний. Однако такое 
положение дел вызывает множество не-
удобств для представителей бизнес–со-
общества ввиду их сильной загруженно-
сти и отсутствием свободного времени. 

5. Низкий уровень финансовой гра-
мотности получателей страховых услуг. 
Реальные доходы предпринимателей – 
нестабильный показатель. В последние 
годы особенно наблюдается негативная 
динамика такого показателя. В пого-
не за экономией предприниматели, как 
правило, принимают решение отказать-
ся от страхования предпринимательских 
рисков, либо стараются застраховать их 
на максимально выгодных условиях. 
В погоне за выгодой нередко они даже 
не анализируют, какого партнера в сфе-
ре страхования выбирают, насколько хо-
роша компания.

В результате подобной халатности 
нередко они сталкиваются с проблема-
ми при получении страховых выплат. 
Например, страховщики, которые пред-
лагают максимально дешевые тарифы 
часто не имеют должной финансовой 
устойчивости. Бывает и так, что ожида-
ния страхователя совершенно не удов-

летворяет полученный объем покры-
тия страховых рисков.

Все это выливается в последующие 
претензии к страховым компаниям, от-
казу от страхования в дальнейшем. 

Способом решения сложившейся 
ситуации является развитие страховых 
услуг, направленных на потребителей 
с невысокими доходами, повышение 
финансовой грамотности потенци-
альных страхователей, которая может 
быть обеспечена благодаря разработке 
и реализации государственных и ре-
гиональных программ, направленных 
на получение предпринимателями зна-
ний в сфере страхования предпринима-
тельских рисков.

В заключение отметим, что во мно-
гом рынок страхования рассматриваемой 
категории рисков находится в серьезной 
зависимости от уровня развития стра-
ховой культуры населения, состояния 
экономики. ввиду этого, от государства 
требуется участие в развитии данного 
сегмента рынка. Так как только предста-
вители власти способны повысить ин-
терес предпринимателей в страховании 
бизнеса. Не следует забывать и о том, 
что страхование предпринимательских 
рисков поможет удержанию на рынке 
экономически активных субъектов, ко-
торые вносят посильный вклад в ВВП.

Также в процессе развития интере-
са предпринимательского сообщества 
в развитии рассматриваемого сегмен-
та страхования должны принимать непо-
средственное участие страховщики. Им 
необходимо критически пересмотреть 
свое поведение, изменить тактику сбо-
ров по классическим видам страхования 
на сложные, но востребованные среди 
предпринимателей. 

Потребители хотят увидеть, что стра-
ховщики стремятся учитывать их ожида-
ния, интересы и запросы. Об этом можно 
судить на основе предлагаемых страхо-
вых продуктов, которые сегодня должны 
быть максимально адаптированы под по-
требности бизнеса. В таком случае пред-
принимателям не придется «довольство-
ваться» стандартным страховым по-
крытием, разработанным с ориентиром 
на рентабельность страховой операции. 

Таким образом, от страховых компа-
ний с целью совершенствования и разви-
тия рынка страхования сегодня требует-
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ся следующее: повышение клиент–ори-
ентированности; расширение ассорти-
мента страховых программ, повышение 
профессионализма. 

Не лишним будет заимствования по-
лезного зарубежного опыта в реализа-
ции данного сегмента страхования. 

Выводы
Таким образом, риски, как прави-

ло, возникают при формировании де-
нежных взаимоотношений следующих 
групп: продавца и покупателя, инвесто-
ра и эмитента, экспортера и импортера. 
При составлении конкретного перечня 
в договоре учитываются такие факторы,  

как  политическая и экономическая си-
туация в стране, ее потенциальная фи-
нансовая мощь, уровень промышленного 
развития, стоимость валового внутренне-
го продукта, объем внутренней и внеш-
ней задолженности страны, состояние, 
своевременность погашения имеющихся 
кредитов, уровень инфляции и т. д. Стра-
хование инвестиционной деятельности 
обычно обеспечивают частные страховые 
компании. Их цель состоит в том, чтобы 
защитить инвестиции от потенциальных 
убытков и помешать этому не может даже 
такой внешний фактор, как пандемия, ко-
торый оказал непосредственное влияние 
на финансовый сектор.
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