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Предлагаемая статья посвящена методологическим проблемам определения таможенной 
стоимости товаров в рамках метода «по стоимости сделки с ввозимыми товарами» (далее – по методу 
1). Применение метода 1 предусматривает, что таможенная стоимость товаров включает в себя два 
элемента: цены, фактически уплаченной или подлежащей уплате за ввозимые товары (далее – ЦФУ) 
и подсистемы начислений дополнительных к ЦФУ. В статье исследованы методологические проблемы 
отдельных, наиболее значимых видов дополнительных начислений к ЦФУ. Цель. Провести научную 
разработку комплекса вопросов, связанных с подходами к включению в таможенную стоимость 
товаров отдельных видов начислений дополнительных к ЦФУ, на примере: товаров и услуг, прямо или 
косвенно предоставленных покупателем бесплатно или по сниженной цене для использования в связи 
с производством и продажей ввозимых товаров для вывоза на таможенную территорию Евразийского 
экономического союза (далее – ЕАЭС); лицензионных и иных подобных платежи за использование 
объектов интеллектуальной собственности (далее – роялти), которые относятся к ввозимым товарам 
и которые прямо или косвенно произвел или должен произвести покупатель в качестве условия 
продажи ввозимых товаров для вывоза на таможенную территорию ЕАЭС. Гипотеза исследования: 
действующее в России в условиях членства нашей страны в ЕАЭС и Всемирной торговой организации 
(далее – ВТО), основанное на международных положениях по определению таможенной стоимости 
товаров, в значительной степени ориентировано на то, что в состав таможенной стоимости как 
базы для исчисления таможенных пошлин и одной из составляющих налоговой базы по налогу 
на добавленную стоимость (далее – НДС). Методы, используемые в исследовании – сравнительный 
анализ, аналогии, графический и компиляции, индукции и дедукции. Методология проведения 
работы – обоснование актуальности работы, постановка проблемы, исследование международной 
практики, результаты исследования и выводы. Научный вклад и результаты и выводы по работе: 
При рассмотрении комплекса экономических аспектов, и основанных на них норм действующего 
регулирования научно обоснована дискуссионность подходов ВТО в отношении последствий 
при предоставленных покупателем бесплатно или по сниженной цене товаров и услуг для 
использования в связи с производством и продажей ввозимых товаров для вывоза на таможенную 
территорию страны импортирования. Применительно к включению роялти в таможенную стоимость 
товаров научно-обоснованные подходы, которые предлагают применение при принятии решения 
о необходимости, либо об отсутствии такой необходимости по включению в таможенную стоимость 
товаров роялти, которые уплачиваются за использование объектов интеллектуальной собственности, 
не содержащихся/не инкорпорированных во ввозимых товарах. Практическая значимость работы 
состоит в разработке методологических решений по включению в таможенную стоимость товаров 
дополнительных начислений к ЦФУ за ввозимые товары.
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The proposed article is devoted to methodological problems of determining the customs value of goods 
under the “transaction value of imported goods” method (hereinafter – method 1). The application of method 
1 provides that the customs value of goods includes two elements: the price actually paid or payable for 
the imported goods (hereinafter – TFC) and subsystem of charges additional to TFC. The article studies the 
methodological problems of some of the most significant types of additional charges to TFC. To carry out 
the scientific development of a set of issues related to the approaches to the inclusion of certain types of 
additional charges to the TFC in the customs value of goods, using the example: goods and services directly 
or indirectly provided by the buyer for free or at a reduced price for use in connection with  the  production 
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and sale of imported goods for export to the customs territory of the Eurasian Economic Union (hereinafter – 
EAEU); royalties and other similar payments for the use of intellectual property objects (hereinafter 
referred to as “royalties”) that relate to imported goods and that the buyer directly or indirectly produces or 
must produce as a condition of selling the imported goods for export to the customs territory of the EEU. 
Hypothesis of the study: current in Russia under the conditions of our country’s membership in the EAEU 
and the World Trade Organization (hereinafter – the WTO), based on international provisions for determining 
the customs value of goods, is largely focused on that the customs value as a basis for the calculation of 
customs duties and one of the components of the tax base for value added tax (hereinafter – VAT). Methods 
used in the study – comparative analysis, analogy, graphic and compilation, induction and deduction. The 
methodology of the work – the rationale for the relevance of the work, the statement of the problem, the 
study of international practice, the results of the study and conclusions. Scientific contribution and results 
and conclusions of the work: When considering a set of economic aspects, and based on them the norms of 
current regulation scientifically substantiated the discussion of the WTO approaches to the consequences 
when the buyer provided free or reduced price goods and services for use in connection with the production 
and sale of imported goods for export into the customs territory of the country of importation. With regard to 
the inclusion of royalties in the customs value of goods, science-based approaches that propose to use when 
deciding on the necessity or lack of necessity of including royalties that are paid for the use of intellectual 
property objects that are not contained/incorporated in the imported goods in the customs value of goods. 
The practical significance of the work lies in the development of methodological solutions to the inclusion 
of additional charges to the CFC for imported goods in the customs value of goods.

Одной из особенностей современ-
ных налоговых и таможенных системы 
является необходимость решения ком-
плекса вопросов, связанных с эконо-
мически обоснованным и юридически 
правомерным определением налоговых 
и таможенных последствий в условиях 
применения налогоплательщиками  – 
участниками внешнеэкономической де-
ятельности (ВЭД) сложных бизнес-мо-
делей, характеризующихся, в том числе 
неоднозначными отношениями между 
участниками ВЭД [1, с. 105; 2, с. 10]. 

Результаты предварительно прове-
денного анализа показали, что одним 
из актуальных направлений исследова-
ния в данной области являются вопро-
сы, касающиеся методологии расчета 
таможенной стоимости товаров как базы 
для исчисления таможенных пошлин, 
а также одной из составляющих нало-
говой базы по налогу на добавленную 
стоимость (НДС) и акцизам, которые 
уплачиваются в структуре таможенных 
платежей [3, с. 201].

В условиях членства нашей страны 
в ЕАЭС перечень налогов и сборов, об-
разующих систему таможенных плате-
жей, определен на уровне регулирования 
ЕАЭС (п. 1 ст. 46 ТК ЕАЭС) [4]. 

При этом изучение как российского, 
так и международного опыта показыва-
ет особую значимость научной разра-
ботки в этой сфере такого направления, 
как формирование методологических 
подходов в части включения в тамо-
женную стоимость товаров элементов, 

рассматриваемых в рамках принципов 
Всемирной Торговой организации (да-
лее – ВТО) в качестве дополнительных 
начислений к ЦФУ за ввозимые товары 
(ЦФУ) [5, с.15].

Современная практика показывает, 
что научная разработка вопросов, свя-
занных с необходимостью включения, 
либо отсутствием такой необходимости 
указанных платежей приобрела высо-
кую актуальность в отношении отдель-
ных видов дополнительных начислений 
к ЦФУ, особенности в части лицензион-
ных платежей, формально перечисля-
емых, как правило, в рамках лицензи-
онных отношений между российским 
лицензиатом (в таможенных правоот-
ношениях – декларант либо связанной 
с ним лицо) и правообладателем, в ка-
честве которого часто выступает не за-
рубежный продавец товаров, а третье 
лицо – лицензиар-правообладатель.

Цель исследования 
Провести научную разработку ком-

плекса вопросов, связанных с подходами 
к включению в таможенную стоимость 
товаров отдельных видов начислений 
дополнительных к ЦФУ, на примере:

– товаров и услуг, прямо или кос-
венно предоставленных покупателем 
бесплатно или по сниженной цене для 
использования в связи с производством 
и продажей ввозимых товаров для вы-
воза на таможенную территорию Ев-
разийского экономического союза 
(далее – ЕАЭС);
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– лицензионных и иных подобных 
платежи за использование объектов ин-
теллектуальной собственности (далее – 
роялти), которые относятся к ввозимым 
товарам и которые прямо или косвенно 
произвел или должен произвести поку-
патель в качестве условия продажи вво-
зимых товаров для вывоза на таможен-
ную территорию ЕАЭС.

Результаты исследования и их 
обсуждение 

Общие положения, касающиеся до-
полнительных начислений к ЦФУ 

Перечень дополнительных начисле-
ний к ЦФУ установлен законодательно 
и носит закрытый характер (подпункты 
1 – 7 пункта 1 статьи 40 ТК ЕАЭС ) [4]. 

Экономический смысл включения 
в таможенную стоимость дополни-
тельных начислений к ЦФУ раскрыт 
в Общем Вступительном Комментарии 
к Соглашению ВТО по таможенной сто-
имости, эти материалы актуальны и в от-
ношении национального по отношению 
к ВТО регулированию: применительно 
к современной России – право ЕАЭС [6]. 

Так авторы статьи считают: «что при 
определении таможенной стоимости то-
варов по методу 1 «стоимость сделки» 
как специальный термин предусматри-
вает перечень дополнительных начис-
лений к ЦФУ: расходов, в отношении 
которых страны – члены ГАТТ, а затем 
ВТО договорились о том, что, исходя 
из своей сущности эти расходы, будучи 
связанными с приобретением ввозимых 
товаров, должны быть учтены при опре-
делении их таможенной стоимости» [7].

Иллюстративным примером вопро-
се может стать, что прямо или косвенно 
предоставленные покупателем бесплат-
но или по сниженной цене для исполь-
зования в связи с производством и про-
дажей ввозимых товаров для вывоза 
на таможенную территорию ЕАЭС сы-
рье, материалы, детали, полуфабрикаты 
и иные товары, из которых произведены 
(состоят) ввозимые товары (подпункт 
2 «а» пункта 1 статьи 40 ТК ЕАЭС) [4].

Разработчики Соглашения ВТО по та-
моженной стоимости исходили из того, 
что, если покупатель товаров, заказывая 
их изготовителю, договаривается с ним 
о том, что товары будут произведены 
с использованием сырья и материалов, 

предоставленных покупателем бесплат-
но, то в этом случае цена товаров, будет 
ниже по сравнению с базовой ценой, 
установленной для товаров, полностью 
произведенных из сырья и материалов 
продавца. Рассмотрим кейс № 1. 

Кейс № 1. Покупателем 1 заказаны 
костюмы (100 шт.) у продавца по цене 
10.000 ден. единиц. Условно считаем, 
что иных расходов, связанных с приобре-
тением костюмов не было. Таможенная 
стоимость товаров составляет 10.000 ус-
ловных единиц. Покупателем 2 заказаны 
аналогичные костюмы (100 шт.) у это-
го же продавца. При этом покупатель 
2 договорился с продавцом о том, что 
при производстве костюмов будут ис-
пользоваться пуговицы, предоставлен-
ные покупателем бесплатно. Стоимость 
пуговиц составляет 100 условных еди-
ниц. Цена костюмов, установленная про-
давцом, составляет 9.900 условных еди-
ниц. Иных расходов, связанных с приоб-
ретением костюмов не было. 

Таможенная стоимость товаров со-
ставляет 9.900 условных единиц + 
100 условных единиц = 10.000 услов-
ных единиц.

Приведенный пример, а возможно, 
и подход, лежащий в основе соответству-
ющего регулирования может не вполне 
соотноситься с современными реалия-
ми, поскольку, если покупатель костю-
мов «попросит» продавца произвести их 
с использованием пуговиц покупателя, 
продавец может пойти не на снижение, 
а, наоборот, на увеличение цены това-
ров, мотивируя это тем, что использова-
ние «нетиповых пуговиц» требует более 
сложного технологического процесса. 

Отдельные виды дополнительных 
начислений к ЦФУ, например лицензи-
онные и иные подобные платежи за ис-
пользование объектов интеллектуальной 
собственности 

В настоящее время наиболее «кон-
фликтным» видом дополнительных 
начислений к ЦФУ являются лицензи-
онные и иные подобные платежи за ис-
пользование объектов интеллектуаль-
ной собственности, включая роялти, 
платежи за патенты, товарные знаки, 
авторские права (далее – лицензионные 
платежи, роялти), которые относятся 
к ввозимым товарам и которые прямо 
или косвенно произвел или должен про-
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извести покупатель в качестве условия 
продажи ввозимых товаров для вывоза 
на таможенную территорию ЕАЭС [8], 
в объёме, который не включен ЦФУ (пп. 
7 п. 1 ст. 40 ТК ЕАЭС) [4].

Результаты проведенного ана-
лиза позволяют обратить внимание 
на следующее. 

В рамках современной практики при-
обретение товаров в рамках внешнетор-
говых сделок часто обусловлено допол-
нительной необходимостью участия по-
купателя товаров помимо купли-продажи 
в лицензионных отношениях. Такие от-
ношения могут формировать систему сде-
лок, расходы покупателя по которым фор-
мируют «стоимость сделки с ввозимыми 
товарами», определяемую по методу 1. 

В 2020 г. Счетной палатой Россий-
ской Федерации выявлены признаки 
того, что участники ВЭД (декларан-
ты) не имел законных оснований для 
не включения лицензионных платежей 
в величину таможенной стоимости то-
варов, что привело, по мнению Счет-
ной палаты, к занижению бюджетных 
поступлений по таможенных платежей 
на 100 млрд. рублей [9]. Счетная палата 
РФ по результатам осуществленной кон-
трольной деятельности подняла вопро-
сы, связанные правовой определенности 
действующего регулирования в отноше-
нии правил включения лицензионных 
платежей в таможенную стоимость [9]. 

Если исследовать действующие пра-
вила включения роялти в таможенную 
стоимость товаров можно обратить вни-
мание на то, что Счетной палатой в опу-
бликованных результатах контрольного 
мероприятия, в частности, отмечено, что 
ряд участников ВЭД включали в струк-
туру затрат при расчете налога на при-
быль организаций роялти, но при этом 
не включали такие платежи в таможен-
ную стоимость товаров в составе допол-
нительных начислений к ЦФУ [10, с.48].

Также в соответствии с подпунктом 
7 пункта 1 статьи 40 ТК ЕАЭС при 
определении таможенной стоимости 
ввозимых товаров по методу 1 к ЦФУ 
добавляются лицензионные и иные по-
добные платежи за использование объ-
ектов интеллектуальной собственности, 
включая роялти, платежи за патенты, то-
варные знаки, авторские права, которые 
относятся к ввозимым товарам и кото-

рые прямо или косвенно произвел или 
должен произвести покупатель в каче-
стве условия продажи ввозимых това-
ров для вывоза на таможенную терри-
торию ЕАЭС, в размере, не включенном 
в ЦФУ [11, с.63].

Таким образом, для принятия реше-
ния о необходимости включения роял-
ти в таможенную стоимость товаров 
в составе дополнительных начислений 
к ЦФУ необходимо одновременное вы-
полнение двух условий:

– отношение роялти к ввозимым то-
варам (далее – условие 1) [12, с.35];

– уплата роялти в качестве условия 
продажи ввозимых товаров для вывоза 
на таможенную территорию ЕАЭС (да-
лее – условие 2) [13, с.116].

Формулировки Таможенного кодекса 
ЕАЭС в отношении условий включения 
роялти в таможенную стоимость товаров 
(условие 1 и условие 2) позволяют об-
ратить внимание на то, что действующее 
регулирование определяет лишь общие 
условия, выполнение которых необхо-
димо для принятия решения о включе-
нии роялти в таможенную стоимость 
товаров [7].

Однако эти условия полностью со-
ответствуют положениям Соглашения 
ВТО по определению таможенной сто-
имости (таблица 1). 

В целях лучшего представления 
об экономическом смысле отмеченных 
выше условий (условие 1 и условие 2) [14, 
с.3], рассмотрим их более подробно.

«… относятся к оцениваемым (ввози-
мым) товарам»

Выработка правильного методоло-
гического подхода в отношении усло-
вия 1 осложнена тем, что уплата роялти 
производится не за товары, а за исполь-
зование объектов интеллектуальной соб-
ственности, которые, на первый взгляд, 
могут быть, и не связаны с товарами, 
таможенная стоимость которых опреде-
ляется [15, с.53]. 

Методологически обоснованный 
подход, предусматривает, что роялти, 
не относящиеся к ввозимым товарам, 
то для лицензиата  – импортера имеет 
экономический смысл уплачивать та-
кие же суммы роялти, какие он уплачи-
вает при импорте товаров в ситуации, 
когда эти товары за рубежом не приоб-
ретаются и не импортируются.
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Таблица 1 
Сравнительный анализ соглашения ВТО (статья 8.1) и ТК ЕАЭС [13, с. 147]

Соглашение ВТО (Статья 8.1 
(C))

(англ.)

Соглашение ВТО (Статья 8.1 
(C))

(русс.)
Таможенный кодекс ЕАЭС

(пп.7 п.1 ст.40)

In determining the customs value 
under the provisions of Article 1, 
there shall be added to the price 
actually paid or payable for the 

imported goods:

…
royalties and licence fees 
related to the goods being 

valued that the buyer must pay, 
either directly or indirectly, as 

a condition of sale of the goods 
being valued, to the extent that 
such royalties and fees are not 
included in the price actually 

paid or payable;

При определении таможенной 
стоимости согласно положени-
ям Статьи 1 к цене, фактиче-
ски уплаченной или подлежа-
щей уплате за импортируемые 
товары, должны быть добав-

лены:
….

роялти и лицензионные пла-
тежи, относящиеся к оце-

ниваемым товарам, которые 
должен выплатить покупатель 
прямо или косвенно в качестве 
условия продажи оцениваемых 

товаров, в той мере, в какой 
такие роялти и платежи не 

включены в цену, фактически 
уплаченную или подлежащую 

уплате;

При определении таможенной 
стоимости ввозимых товаров 
по стоимости сделки с ними к 

ЦФУ, добавляются:

…
лицензионные и иные подоб-

ные платежи за использование 
объектов интеллектуальной 

собственности (включая 
платежи за патенты, товарные 
знаки, авторские права), кото-
рые относятся к оцениваемым 
(ввозимым) товарам и которые 

прямо или косвенно произ-
вел или должен произвести 

покупатель в качестве условия 
продажи …товаров, в размере, 

не включенном в ЦФУ

При рассмотрении условия 1 исходим 
из целесообразности анализа научной 
гипотезы о том, что связи между роялти 
и ввозимыми товарами может иметь ме-
сто, в том числе в ситуации, когда объект 
интеллектуальной собственности (ре-
зультат интеллектуальной деятельности) 
не содержится на (не инкорпорирован в) 
ввозимых товарах [16, с.75].

Наиболее распространенными при-
мерами договоров о предоставлении 
прав использования результатов ин-
теллектуальной деятельности (объек-
тов интеллектуальной собственности), 
не содержащихся на (не инкорпориро-
ванных в) ввозимых товарах являются 
договоры об использовании программ 
для электронно-вычислительных ма-
шин, секретов производства (ноу-хау), 
коммерческих обозначений, в том числе 
предусматривающие указание коммер-
ческого обозначения на вывесках, блан-
ках, в счетах и на иной документации, 
в объявлениях и рекламе, на товарах или 
их упаковках, в сети «Интернет», дого-
воры коммерческой концессии. 

Рассмотрим в связи с этим несколько 
кейсов. 

1. Правообладатель ноу-хау не требу-
ет использования при производстве стро-

го определенного оборудования, сырья 
и материалов, ограничиваясь требовани-
ями в отношении стандартов качества. 
Выбор в данном случае осуществляется 
лицензиатом, который может по своему 
усмотрению приобрести все это у право-
обладателя либо у независимых постав-
щиков, в том числе на внутреннем рынке 
своей страны [7, с.59]. Разработан кейс 
№ 2, который представлен ниже.

Кейс № 2. Российская организация 
(лицензиат) заключила с правооблада-
телем лицензионный договор о предо-
ставлении технологии производства 
(ноу-хау) чая (готовая продукция). В со-
ответствии с лицензионным договором 
готовая продукция выпускается в упа-
ковке для розничной продажи, на кото-
рую нанесен товарный знак правообла-
дателя. При этом выбор поставщиков 
сырья (чайный лист) осуществляется 
лицензиатом самостоятельно [17, с.62]. 
Требования правообладателя по приоб-
ретению чайного листа с определенных 
плантаций отсутствуют.

2. Предоставляя ноу-хау, правообла-
датель устанавливает требования, в со-
ответствии с которыми лицензиат обя-
зан использовать строго определенное 
оборудование, а также сырье и материа-
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лы, которые должны быть приобретены 
у правообладателя либо у «обозначен-
ных» им лиц (кейс № 3). 

Кейс № 3. Российская организация 
(лицензиат) заключила с правооблада-
телем лицензионный договор о предо-
ставлении технологии производства 
(ноу-хау) кофе (готовая продукция). 
В соответствии с лицензионным до-
говором готовая продукция выпуска-
ется в упаковке для розничной прода-
жи, на которую нанесен товарный знак 
правообладателя. При этом лицензиат 
обязан приобрести у правообладателя 
оборудование, на котором должна произ-
водиться готовая продукция. Кроме того, 
для производства готовой продукции ли-
цензиат обязан использовать кофейное 
сырье, приобретаемое у определенного 
поставщика, указанного правооблада-
телем. В период действия лицензион-
ных отношений как оборудование, так 
и кофейное сырье могут использоваться 
лицензиатом – покупателем только для 
производства готовой продукции, пред-
усмотренной лицензионным договором.

С учетом анализа рассмотренных 
примеров, исходим из того, что реше-
ние о том, что роялти за использование 
объектов интеллектуальной собствен-
ности (результатов интеллектуальной 
деятельности), не содержащихся (не ин-
корпорированных) на ввозимых товарах, 
не относятся к ввозимым товарам, может 
быть принято в случае, если правооб-
ладателем не установлены требования 
об использовании ввозимых товаров 
при использовании объектов интеллек-
туальной собственности (результатов 
интеллектуальной деятельности) [18, с. 
10]. Соответственно, лица, получившие 
права использования объектов интел-
лектуальной собственности (результатов 
интеллектуальной деятельности), долж-
ны иметь право приобретать любые то-
вары у любых поставщиков по своему 
усмотрению с учетом требований право-
обладателей по качеству приобретаемых 
товаров, и использовать такие товары 
в рамках Лицензионных договоров. 

Если правообладателем установле-
ны требования об использовании това-
ров, выходящие за рамки требований 
по качеству, например, необходимость 
приобретения товаров у определенных 
правообладателем поставщиков, исполь-

зование товаров, на которые нанесены 
определенные товарные знаки, или обо-
значения, сходные с ними и т.д., в этом 
случае должен быть сделан вывод о вы-
полнении условия 1. 

Примеры убедительно показыва-
ют, что деятельность, предусмотренная 
лицензионными отношениями, иногда 
возможна только, если лицензиат приоб-
ретает за рубежом определенные това-
ры (оборудование, сырье и материалы). 
При отсутствии таких покупок условия 
лицензионного договора не могут быть 
выполнены, соответственно, уплата ро-
ялти теряет смысл.

На основание этого можно сделать 
вывод, что существует экономическая 
связь между уплатой роялти и ввозимы-
ми товарами, так как роялти относятся 
к ввозимым товарам. 

Возможность того, что роялти за объ-
екты интеллектуальной собственности, 
не содержащиеся на/в ввозимых това-
рах, например, рассмотренная выше тех-
нология производства готовой продук-
ции, могут, тем не менее, признаваться 
относящимися к товарам, таможенная 
стоимость которых определяется, при-
знается и в международных документах 
по методологии определения таможен-
ной стоимости товаров.

Так, применительно к условию «от-
носятся к ввозимым товарам» в Ком-
ментарии 25.1 «Роялти, уплачиваемые 
третьим лицам» (далее – Комментарий 
25.1) сформулированы следующее поло-
жения [19] (таблица 2).

Таким образом, результаты прове-
денного анализа подтверждают правиль-
ность предположения о том, что при за-
ключении договоров о предоставлении 
прав использования результатов интел-
лектуальной деятельности (объектов ин-
теллектуальной собственности), роялти 
могут, тем не менее, относиться к вво-
зимым товарам, таможенная стоимость 
которых определяется [8]. 

«Уплата лицензионных платежей яв-
ляется условием продажи оцениваемых 
(ввозимых) товаров»

Не меньший интерес представляет 
собой условие 2, в соответствии с кото-
рым роялти должны включаться в тамо-
женную стоимость, если их уплата яв-
ляется условием продажи оцениваемых 
(ввозимых) товаров. 
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Таблица 2
Данные по Комментарий 25.1 Роялти, уплачиваемые третьим лицам: русский язык 

и язык оригинала [19]

Английский язык Перевод на русский язык

Determining whether a royalty or licence fee is related 
to the goods being valued

The most common circumstances in which a royalty 
or licence fee may be considered to relate to the goods 
being valued is when the imported goods incorporate 

the intellectual property and/or are manufactured 
using the intellectual property covered by the licence. 

For example, if the imported goods incorporate the 
trademark for which the royalty or licence fee is paid, 
this would indicate that the fee relates to the imported 

goods. 

Определение, относятся ли роялти или лицензион-
ный платеж к оцениваемым товарам

Наиболее распространенной ситуацией, когда роял-
ти или лицензионный платеж могут рассматриваться 
как относящиеся к оцениваемым товарам, является 
ситуация, при которой ввозимые товары содержат 
объект интеллектуальной собственности и(или) 

произведены с использованием объекта интеллек-
туальной собственности, охватываемого лицензией. 
Например, если ввозимый товар содержит товарный 
знак, за который уплачиваются роялти или лицензи-
онный платеж, это свидетельствовало бы о том, что 
указанный платеж относится к ввозимым товарам. 

Выполнение условия 2 является оче-
видным в случае, когда во внешнетор-
говый договор купли-продажи товаров, 
либо в лицензионный договор включены 
положения, предусматривающие уплату 
роялти импортером в качестве одного 
из условий поставки товара. Однако, та-
кие положения включаются в договоры 

не всегда, в связи с чем как на междуна-
родном уровне, так и в ЕАЭС возникла 
необходимость выработки методологи-
ческих подходов к принятию решения 
о выполнении условия 2. 

На  международном уровне 
в Комментарии 25.1 сформулировано 
следующее [19]:

Английский язык Перевод на русский язык

7. A key consideration for determining whether the 
buyer must pay the royalty or licence fee as a condition 
of sale iswhether the buyer is unable to purchase the 
imported goods without paying the royalty or licence 
fee. 

7. Ключевым обстоятельством для определения 
того, должен ли покупатель уплачивать роялти … 
в качестве условие продажи, является отсутствие у 
него возможности приобрести ввозимые товары без 
уплаты роялти. 

Кроме того, в Комментарии 25.1 приведен ряд факторов, которые могли бы при-
ниматься во внимание при определении того, является ли уплата роялти условием 
продажи товаров: 

Язык оригинала Перевод на русский язык

9. …
(а) There is a reference to the royalty or licence fee in the 

sales agreement or related documents;
(в) There is a reference to the sale of the goods in the 

royalty or licence agreement;
(с) According to the terms of the sales agreement or the 
royalty or licence agreement, the sales agreement can be 
terminated as a consequence of breaching the royalty or 
licence agreement because the buyer does not pay the 

royalty or licence fee to the licensor. This would indicate 
a linkage between the royalty or licence fee payment and 

the sale of the goods being valued;
(d) There is a term in the royalty or licence agreement 

that indicates if the royalties or licence fees are not paid, 
the manufacturer is forbidden to manufacture and sell the 
goods incorporating the licensor’s intellectual property to 

the importer;
(e) The royalty or licence agreement contains terms that 

permit the licensor to manage the production or sale 
between the manufacturer and importer (sale for export 

to the country of importation) that go beyond quality 
control.

9. … 
(а) Наличие в договоре купли-продажи или связанных 

с ним документах ссылки на уплату роялти; 
(в) Наличие в лицензионном договоре ссылки на про-

дажу товаров (договор купли-продажи товаров);
(с) В соответствии с условиями договора купли-

продажи или лицензионного договора, исполнение 
договора купли-продажи может быть приостановлено 
вследствие нарушения лицензионного договора, по-

скольку покупатель не уплачивает роялти лицензиару. 
Такие положения договоров показали бы связь между 

уплатой роялти и продажей оцениваемых товаров;
(d) В лицензионном договоре существует положение, 

которое показывает, что если роялти не уплачива-
ются, то производитель не имеет права выпускать и 
продавать импортеру товары, содержащие объекты 
интеллектуальной собственности правообладателя;

(е) Лицензионный договор содержит положение, 
которое позволяет правообладателю осуществлять 
контроль производства или продаж между произво-
дителем и импортером (продажа на экспорт в страну 
импортирования), который выходит за рамки контро-

ля качества. 
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Нормы подпункта 7 пункта 1 статьи 
40 Кодекса, рассматриваемые в систем-
ной связи с условиями определения та-
моженной стоимости товаров по методу 
по стоимости сделки с ввозимыми то-
варами (метод 1) (пункт 1 статьи 39 Ко-
декса), позволяют отметить, что вывод 
о невыполнении условия 2 может быть 
сделан в случае, если у покупателя и лю-
бых других заинтересованных лиц име-
ется возможность приобретения товаров 
на тех же условиях, что и ввозимые то-
вары, таможенная стоимость которых 
определяется, но без использования 
объектов интеллектуальной собствен-
ности (результатов интеллектуальной 
деятельности) и, соответственно, без 
уплаты роялти.

Если возможность приобретения и ис-
пользования по назначению товаров (на-
пример, их реализация в сети магазинов, 
функционирующих в соответствии с дого-
вором коммерческой концессии) обуслов-
лена, в том числе уплатой роялти за ис-
пользование объектов интеллектуальной 
собственности (результатов интеллекту-
альной деятельности), должен быть сде-
лан вывод о выполнении условия 2.

Выводы 
С учетом изложенного, исходим 

из того, что если при проведении та-
моженного контроля таможенной сто-
имости товаров у таможенного орга-
на имеются основания предполагать,  

что  декларантом заключены Лицен-
зионные договора, и при этом роялти, 
уплачиваемые в соответствии с Ли-
цензионными договорами, не включе-
ны в таможенную стоимость товаров, 
должны быть запрошены (истребова-
ны) коммерческие, бухгалтерские доку-
менты, и (или) иные документы и (или) 
сведения, в том числе письменные по-
яснения, необходимые для установления 
достоверности и полноты проверяемых 
сведений в отношении условий 1 и 2.

Вывод об отсутствии необходимости 
включения роялти в таможенную стои-
мость товаров может быть сделан толь-
ко в случае, если по результатам анализа 
представленных документов и (или) све-
дений подтверждено, что, либо условие 
1, либо условие 2 не выполнено, либо 
не выполнены оба указанных условия. 

В иных случаях роялти должны быть 
включены в таможенную стоимость 
товаров в соответствии с подпунктом 
7 пункта 1 статьи 40 Кодекса.

В рамках практической работы, для 
целей которой может быть использована 
настоящая статья, предлагается исходить 
из того, что условие 1 и условие 2 хотя 
и могут вызывать сложности в право-
применении, особенно в условиях ис-
пользования сложных бизнес-моделей, 
являются корректными и полностью со-
ответствуют положениям Соглашения 
ВТО по определению таможенной сто-
имости товаров (Статья 8.1 (с)). 
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